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Давайте познакомимся



Как был устроен отдел
продаж



Как это обычно работает

• Есть план продаж

• Есть менеджеры

• Есть клиенты

• По отдельности всё понятно, а вместе –
хаос

• Работа ведётся просто с 9 до 18



Основная задача - контроль

• Контролируем менеджера по

продажам

Для оперативного решения проблем

• Холодные звонки

• Переписка с клиентом

• Договорённости о встречах

• Повторные продажи



Почему я выбрал



• Поэтапное внедрение, не всё сразу
• Поддержка инициативной группы
• Скрытый саботаж
• Автоматизация работы
• Точечные настройки именно там, где нужно
• Система не требует специального образования

Процесс внедрения и интеграция в работу
компании



План звонков и контроль их качества

Оперативная рассылка коммерческих
предложение клиентам

Приём внешнего трафика и заказы из
соцсетей

Уведомление о забытом лиде

Расчёт стоимости доставки и его
автоматизация

Юридический анализ договоров поставки

Что поменялось в отделе продаж

Сохрание данных если менеджер уволен



Что в итоге?
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СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!
ВОПРОСЫ?


